
 
 

КОМИТЕТ ОБРАЗОВАНИЯ АДМИНИСТРАЦИИ МУНИЦИПАЛЬНОГО 

ОБРАЗОВАНИЯ ГАТЧИНСКИЙ МУНИЦИПАЛЬНЫЙ ОКРУГ 

ЛЕНИНГРАДСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

РАСПОРЯЖЕНИЕ  

 
_____________________                                        _____________________ 

 

 

О проведении окружного семинара-

практикума по финансовой грамотности 

 
 

     В соответствии с планом работы Комитета образования Гатчинского 

муниципального округа, на основании Положения о проведении 

окружного семинара-практикума по финансовой грамотности, 

руководствуясь Положением о Комитете образования администрации 

муниципального образования Гатчинский муниципальный округ 

Ленинградской области: 
 

1. Провести 12 декабря 2025 года Окружной семинар-практикум по 

финансовой грамотности (далее Семинар-практикум). 

2. Утвердить Положение о Семинаре-практикуме (Приложение № 1). 

3. Назначить Кузнецову К.И., главного специалиста сектора воспитания и 

дополнительного образования, ответственным координатором Семинара-

практикума. 

4. Назначить Дергунову Е.С., директора МБОУ ДО «Гатчинский ДДТ» 

ответственным за организацию и проведение Семинара-практикума. 

5. Руководителям общеобразовательных учреждений: 

5.1. обеспечить участие обучающихся и педагогов Гатчинского 

муниципального округа в Семинаре-практикуме;  

5.2. в срок до 8 декабря 2025 года заполнить электронную форму по 

ссылке: https://forms.yandex.ru/u/69295878493639f97f76708f.  

6. Контроль за исполнением распоряжения возложить на заместителя 

председателя Комитета образования Гатчинского муниципального округа в 

сфере воспитания и дополнительного образования Антонову Т.А. 

 

Председатель Комитета                                          М.В. Шутова 

  
Кузнецова Ксения Игоревна 

(8-81371) 90-358           

https://forms.yandex.ru/u/69295878493639f97f76708f


Приложение № 1 

                                                                       к распоряжению Комитета образования 

Гатчинского муниципального округа 

_______________   _______________ 
 

ПОЛОЖЕНИЕ 

О ПРОВЕДЕНИИ ОКРУЖНОГО СЕМИНАРА-ПРАКТИКУМА  

ПО ФИНАНСОВОЙ ГРАМОТНОСТИ 

 

1. Общие положения 
 

1.1 Настоящее положение определяет порядок подготовки, организации и 

проведения «Окружного семинара-практикума по финансовой грамотности 

(далее – «Семинар-практикум») и действует до завершения. 

1.2 Целью проведения мероприятия является: развитие финансовой 

грамотности у обучающихся общеобразовательных учреждений 

Ленинградской области 

1.3. Организатором Семинара-практикума является  

Комитет образования Гатчинского муниципального округа Ленинградской 

области; Муниципальное бюджетное образовательное учреждение 

дополнительного образования «Гатчинский Дворец детского (юношеского) 

творчества» при поддержке ГБУ ДО «Центр «Ладога». 

1.3 Мероприятие проводится в соответствии с календарным планом 

массовых  мероприятий, проводимых Организатором. 

 

2. Участники Семинара-практикума 
 

2.1 К участию в Семинаре-практикуме приглашаются педагоги и 

обучающиеся образовательных учреждений Гатчинского муниципального 

округа. Одно образовательное учреждение может заявить не более 2 

команд из 4-х человек для участия в  Семинаре-практикуме. Количество 

педагогов от образовательного учреждения не более 2 человек. 

2.2 Участником команды может быть учащийся 7 – 11 классов. 

Заявки на участие в Семинаре-практикуме принимаются до 8 декабря 2025 

года через электронную форму по ссылке: 

https://forms.yandex.ru/u/69295878493639f97f76708f   
 

Внимание количество мест ограничено! 
 

3. Сроки и место проведения 

3.1. Семинар-практикум проводится 12 декабря 2025 года с 10:00 до 

14:00 на базе МБОУ ДО «Гатчинский ДДТ» структурное подразделение 

«Центр «Созвездие» по адресу: г. Гатчина, ул. Карла Маркса, д. 22 

3.2 Семинар-практикум пройдёт в 3 этапа: 

Блок 1: Основные экономические; понятия  

Блок 2: Правила коммуникативных боев;  

Блок 3: Минитурнир. 

 

https://forms.yandex.ru/u/69295878493639f97f76708f


 

 

4. Награждение 

4.1 По результатам Минитурнира определяется команда победитель, а 

также команды, занявшие второе и третье место. 

4.2 Команда победитель, а также команды, занявшие второе и третье 

место, рекомендуются для участия во Региональном этапе. 

4.3 Все команды, принявшие участие в Семинаре-практикуме, получают 

электронный Сертификат об участии. Ссылка на скачивание Дипломов 

победителей, призеров и сертификатов участников будут высланы на 

электронный адрес команд, указанный при регистрации. 

 

5. Контактная информация: 

5.1 Контактное лицо: Пименова Александра Сергеевна 8-999-249-38-44; 

a.c.pimenova@yandex.ru 

mailto:a.c.pimenova@yandex.ru


Приложение № 1 

К положению о проведении 

Семинара-практикума 

 

Правила проведения коммуникативных боев 

 

Коммуникативный «бой» между двумя командами состоит из двух коммуникативных 

поединков.  

В первом поединке коммуникативного «боя» команды, стоящие в календаре 

проведения коммуникативных «боев» первыми в паре всегда выступают в роли «команды 

позиция»; а команды, стоящие в календаре коммуникативных «боев» вторыми в паре, всегда 

выступают в роли «команды задание».  

Во втором поединке коммуникативного «боя» команды всегда меняются ролями: 

«команда позиция» становится «командой задание», а «команда задание» становится 

«командой позиция».  

Процедура выбора командами коммуникативного задания (кейса), которое будет 

разыграно, и позиций, публично защищаемых в ходе коммуникативного поединка 

следующая.  

«Команда задание» в течение 30 секунд выбирает из общего списка коммуникативных 

заданий (кейсов), разыгрываемых на данных соревнованиях, номер задания (кейса), которое 

будет разыграно в поединке.  

«Команда позиция» в течение 30 секунд выбирает себе позицию (одну из двух 

возможных позиций «Да, потому что…» или «Нет, потому что…»), которую она будет 

публично защищать в ходе поединка.  

В соответствии с выбором «команды позиция» «команда задание» будет отстаивать 

противоположную позицию, даже если эта позиция не близка команде.  

«Команда задание» и «команда позиция» в течение 30 секунд определяют по одному 

представителю от своей команды, которые на сцене будут публично защищать позиции 

команды в коммуникативном поединке.  

Капитаны команд объявляют ведущему коммуникативных «боев» номер 

коммуникативного задания, позиции, которые они будут отстаивать и фамилии игроков, 

которые будут непосредственно участвовать в данном коммуникативном поединке.  

Ведущий коммуникативных «боев» приглашает на сцену (импровизированную сцену) 

по одному игроку от каждой команды, которые будут участвовать в данном 

коммуникативном поединке.  

Игроки представляются, называя фамилию, имя и команду, от которой они выступают.  

Все остальные участники команд, присутствующие на поединке наблюдают за ходом 

поединка, не вмешиваясь в него, соблюдают порядок и тишину.  

Член каждой команды может выступать публично, защищая позицию своей команды, 

не более одного раза до тех пор, пока хотя бы один раз не выступили все игроки его 

команды, принимающие участие в соревнованиях в качестве основных игроков.  

Запасной игрок, вышедший на замену основного игрока, получает право выступить в 

коммуникативном поединке.  

Помощник ведущего по сигналу ведущего коммуникативных «боев» размещает на 

экране коммуникативное задание (кейс), выбранное «командой задание».  

Ведущий коммуникативных «боев» зачитывает для всех присутствующих данное 

коммуникативное задание (кейс). 

Выбранное коммуникативное задание (кейс) не может быть разыграно между 

командами в других поединках проходящих соревнований.  

Помощник ведущего по сигналу ведущего коммуникативных «боев» с помощью 

электронной программы шахматные часы определяет порядок выступления игроков в рамках 

предстоящего поединка.  

После команды ведущего коммуникативных «боев» «Время! Начинаем дискуссию» 

помощник ведущего запускает электронную программу шахматные часы.  



Задача поединка – победить оппонента, развернув диалог с ним по существу 

коммуникативного задания (кейса), а не произнести два монолога.  

Игрок, которому выпало право выступать первым, начинает приводить аргументы в 

защиту позиции своей команды.  

Если первый игрок завершил свое выступление и хочет передать слово оппоненту, то 

он передает ему микрофон.  

Когда первый игрок передает микрофон оппоненту, то помощник ведущего с помощью 

электронной программы шахматные часы останавливает его время и включает время 

оппонента.  

Второй игрок должен привести контраргументы на аргументы, высказанные первым 

игроком, а затем предъявить аргументы в защиту позиции своей команды.  

Если игрок, получив микрофон, в течение 30 секунд молчит и не продолжает диалог, то 

его команде главный судья засчитывает поражение в этом поединке.  

Игроки, участвующие в поединке, не могут выходить из поединка до его окончания.  

Если игрок самостоятельно выходит из поединка, то этот игрок и другие игроки 

команды не допускаются главным судьей соревнований для продолжения данного поединка. 

Команде засчитывается техническое поражение в этом поединке со счетом 0:5  

Такой игрок может принять участие в следующем поединке коммуникативных «боев».  

9.8. Общее время поединка – 4 (четыре) минуты, каждому игроку для защиты позиции 

своей команды отводится по 2 (две) минуты.  

Во время поединка игроки в течение отведенного им времени (2 минуты) приводят 

контраргументы на аргументы оппонента и предъявляют аргументы в защиту позиции своей 

команды.  

Если игрок исчерпает 2 (две) минуты, отведенные ему на защиту позиции своей 

команды, то ведущий подает команду «Стоп. Ваше время истекло!» и лишает игрока 

возможности продолжать дискуссию в этом поединке.  

В таком случае игрок обязан передать микрофон оппоненту и ждать завершения его 

выступления.  

Когда суммарное время поединка заканчивается (4 минуты), ведущий подает команду 

«Стоп. Время дискуссии истекло!» и завершает поединок. После этого игроки занимают свои 

места на игровой площадке.  

После окончания коммуникативного поединка (публичной защиты игроками позиций 

своих команд и оппонирование аргументам соперников) по сигналу ведущего 

коммуникативных «боев» каждый член жюри публично и индивидуально оценивает 

действия игроков, поднимая одну из двух табличек – зеленую или красную последовательно 

по каждому критерию оценивания: 1) содержание выступления; 2) форма выступления, речь 

и артистизм; 3) работа с высказываниями оппонента. 

Члены жюри заносят количество баллов, выставленное ими командам, в 

индивидуальный протокол (смотрите приложение 3 к настоящим Правилам). 

Каждый члены жюри, поднимая табличку зеленого или красного цвета, тем самым 

отдает свой голос либо команде, расположенной на зеленой стороне сцены, либо команде, 

расположенной на красной стороне. 

Каждая карточка дает команде 1 балл, вторая команда автоматически получает от этого 

члена жюри 0 баллов. 

Члены жюри не могут не голосовать, они не могут присуждать в поединке ничью. 

Ведущий коммуникативных «боев», подводя итоги поединка, объявляет общее 

количество баллов, заработанное командами, представители которых участвовали в 

поединке. 

Общее количество баллов определяется как сумма баллов, выставленных каждым 

членом жюри по каждому критерию за выполнение коммуникативного задания (кейса). 

Полученное каждой командой общее количество баллов помощник ведущего заносит в 

таблицу результатов коммуникативных «боев». 



 

Коммуникативные задания 

 

Юниор лига U15 

Тема 1. Личные (семейные) финансы. Финансовое планирование и бюджет  

1. Расходы части бюджета на развлечения и хобби способствуют улучшению качества жизни 

семьи.  

2. Для пополнения бюджета лучше продать ненужные вещи, чем искать дополнительные 

источники дохода.  

3. Фудшеринг может решить проблемы дефицита бюджета домохозяйства.  

4. Инвестиции в обучение финансовой грамотности являются необходимыми для успешного 

будущего.  

Тема 2. Сбережения семьи. Услуги банковских организаций  

5. Капитал на пенсию лучше формировать в натуральной форме, чем в денежной.  

6. Так как у подростка нет постоянного дохода, ему не нужно заниматься накоплением.  

7. Чтобы получить максимальную выгоду по вкладу, необходимо регулярно мониторить 

предложения банков. 

8. Только цифровые инструменты позволяют эффективно управлять своими сбережениями.  

Тема 3. Кредитование. Услуги кредитных организаций  

9. Подросткам следует учиться планировать свои финансы в детстве, чтобы избежать долгов 

в будущем.   

10. Лучше взять денежные средства в долг у близких, чем в финансовых организациях.  

11. В кредитных продуктах больше нуждаются малообеспеченные семьи, чем семьи с 

высоким достатком.   

12. Кредитная карта всегда поможет при возникновении неожиданных расходов. 

 

Юниор лига U18 

Тема 1. Личные (семейные) финансы. Финансовое планирование и бюджет.  

1. Финансовая грамотность важнее, чем наличие большого дохода.    

2. Собственный бизнес всегда приносит больше проблем, чем преимуществ, в отличие 

работы по найму.  

3. Налоговые вычеты не имеют значения для несовершеннолетних, так как они не платят 

налоги.  

Тема 2. Сбережения семьи. Услуги банковских организаций.  

4. Для благополучия семьи необходимо управление текущими расходами, а не планирование 

бюджета на долгосрочную перспективу.    

5. Квартира, приобретенная в кредит, лучше защищает сбережения от инфляции, чем 

банковские вклады.   

6. Формируя свои сбережения, лучше купить акции коммерческого банка, чем разместить 

депозит в нем.  

Тема 3. Кредитование. Услуги кредитных организаций.  

7. Избавиться от непосильных долгов поможет только банкротство физического лица.  

8. Финансовая грамотность в сфере кредитования должна преподаваться подросткам в 

школе.  

Тема 4. Страхование. Услуги страховых организаций.  

9. Когда ограничен бюджет, то лучше выбрать личное страхование, чем имущественное.  

10. Страхование может стать финансовым бременем для семьи, если оно не адаптировано к 

их потребностям.  

Тема 5. Инвестирование.  Услуги инвестиционных организаций.  

11. Инвестирование в цифровые финансовые активы выгоднее, чем в классические 

финансовые инструменты.  

12. Увлечение коллекционированием может стать стартовой площадкой для будущих 

инвестиционных решений.    
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